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TRYGGHETS
STIFTELSEN

Innan beslut om ekonomiskt stod kan fattas av
konsulent ska det finnas en affarsplan, en be-
skrivning av personliga forutsattningar samt
ekonomiska berakningar/kalkyler. Innehallet i
dessa framgar av nedanstaende sammanstall-
ning.

AFFARSPLANEN

1. Produkt

En beskrivning av den vara eller tjanst som du
tanker utveckla, tillverka eller sélja.

2. Kunder

Vilka tror du kommer att kopa din produkt?
Var finns de geografiskt?

3. Kundnytta

Vilken nytta kommer kunderna att ha av din
produkt? Vilka problem kommer du att 16sa at
kunderna?

4. Marknadsstorlek

Beskriv storleken pa din totala marknad. Dela
garna in marknaden i mindre delar och beskriv
varje del for sig.

5. Marknadsforing och forséljning

Beskriv hur du tdnker bearbeta marknaden,
samt vilka resultat du forvantar dig. Tank pa
att alla kostnader ska tas upp i dina kalkyler.
6. Konkurrenter

Beskriv dina viktigaste konkurrenter, deras
styrkor och svagheter samt vad de k&nneteck-
nas av pa marknaden.

7. Marknadsforutsattningar

Har du tagit reda pa att dina antaganden vad
géller kunder, kundnytta, konkurrenter och
marknadsstorlek stdammer? Har du genomfort
nagon marknadsundersokning? Beskriv hur du
gjorde, vilket resultat du fick och vilka slutsat-
ser du dragit.
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FOr dig som vill starta eget foretag!

8. Tillstdnd och avtal
Vilka formella tillstdnd och avtal behdver du
for att kunna starta och driva din verksamhet?

EGNA FORUTSATTNINGAR

1. Erfarenhet av féretagande

Har du forut varit egen foretagare? Beskriv i
sa fall kortfattat verksamheten och resultatet.
2. Varfor eget foretag?

Hur har du fatt idén om att starta eget?

3. Foretagandets villkor

Hur vill du formulera de viktigaste skillnader-
na mellan att vara anstalld och att vara egen
foretagare?

4. Erfarenhet och kompetens

Beskriv din egen erfarenhet och kompetens
relaterat till din planerade affarsverksamhet.
5. Brister

Har du nagra brister eller svagheter relaterat
till din affarsplan?

6. Atgarder

Hur kan du i sa fall forbattra dig, dvs 6ka ditt
foretags konkurrenskraft?

7. Kannetecken

Vad vill du kéannetecknas av pa marknaden?
8. Personlig ekonomi

Hur stora manatliga personliga levnadsom-
kostnader har du, dvs vad &r det minsta du
maste kunna ta ut i nettolon fran ditt foretag?

KALKYLER

1. Startkapitalbehov
2. Resultatbudget.
3. Likviditetsbudget
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